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Der BIIG Wheel Background

BIIG Wheel ist die internationale Verbindungsplattform zur gemeinsam-
en Gestaltung nachhaltigen wirtschaftlichen Erfolgs. Zusammen mit
erstklassigen KMU, Institutionen und Experten schaffen wir nationale und
internationale Erfolgsgeschichten fur Regionen und Unternehmen.

Sowohl Kleine und Mittlere Unternehmen (KMU) als auch unsere
Zielldnder haben sich gegenseitig ergdnzende Bedurfnisse, die mit einer
Win-Win-Losung befriedigt werden kdnnen.
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Die Bedurfnisse von KMU

Selbst fur KMU ist die Internationalisierung eine groBe Chance. Sie ha-
ben jedoch Schwierigkeiten bei der Abwicklung von Auslandsgeschaf-
ten, z. B. wegen unterschiedlicher Sprachen, fremder Kulturen, anderer
Leitzonen, spezifischer Gesetze und Steuersysteme. Daraus erwdchst bei
der Internationalisierung ein gewisses Risiko.

Das Risikomanagement hindert KMU daher haufig daran, in auslan-
dischen Mdarkten tatig zu werden. Gibt es einen einfacheren Weg,
Geschdafte zu machen, wird der naturlich bevorzugt. Wir helfen dabei,
die Risiken zu verringern und Chancen zu erhdhen.

KMU haben einen Bedarf an lokaler Prasenz, an Experten, an kompe-
tenten Mitarbeitern, die im Zielmarkt geeignete Geschaftskonzepte und
Technologien anwenden. Um international erfolgreich zu sein, bendti-
gen sie unter anderem in den folgenden Bereichen UnterstUtzung und
Begleitung:

* Dbeider Schaffung valider Geschaftsmdglichkeiten
* Dbeider Suche nach perfekten Standorten und Partnhern

e Dbei der Einstellung gut ausgebildeter und vertrauenswurdiger
Mitarbeiter

* peider Suche nach strategisch denkendem Personal fur die

* Umsetzung der Unternehmenschancen, fur die Entwicklung weiterer
Geschafte und zur Verstarkung des Wachstums

* beider Vermittlung von Expertenwissen

* Dbeider EinfGhrung von Technologien in den dafUr geeigneten
Zielmdarkten



Die Bedurfnisse der Ziellander / -regionen

Die Zielldnder/-regionen streben nach wirtschaftlicher und sozialer Ver-
besserung und wollen hierfUr sowohl vertrauenswirdige Geschaftspart-
ner als auch nachhaltige Moéglichkeiten auftun.

Bayern ist ein gutes Beispiel fur eine erfolgreiche Regionalentwicklung.
Der Erfolg basiert auf Dezentralisierung: erfolgreiche KMU und Stdarkung
der Regionen durch Aufbau quadlifizierter Arbeitskrafte und FUhrungs-
persdnlichkeiten.

Wie kann eine Region erfolgreiche KMU anwerben und schaffen, und
dabei eine erfolgreiche Region werden?

Die BIIG Wheel Losung

Die ,,Pipeline-Strategie* stellt eine Win-Win-Losung dar: eine Verbes-
serung fur die Zielregion und eine gleichzeitige Erzeugung wertvoller
Geschaftsmoglichkeiten fur KMU. Wir helfen dabei, die Alleinstellungs-
merkmale der Region zu entwickeln, indem wir regionale Wertschop-
fungsketten auf der Basis der dortigen Ressourcen aufbauen (z. B.
Landwirtschaft / Forstwirtschaft / Fischerei / Bergbau).

Dadurch schaffen und prasentieren wir Marktchancen fur KMU. Folglich
betreten diese nicht als Konkurrenten den regionalen Markt, sondern
fUllen die LUcken in den Wertschdpfungsketten. Hieraus ergibt sich fur
die Region und die KMU gleichzeitig ein Mehrwert. Wir helfen auBerdem
dabei, in den Regionen die Voraussetzungen fUr einen erfolgreichen
Markteintritt von KMU zu schaffen, z. B. durch Anpassung von Personal
und Infrastruktur an die sich hieraus ergebenden regionalen Bedurfnisse.
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Wir helfen mit...

Wir leisten allgemeine Beratung in der Regionalentwicklung und
Internationalisierung

Wir unterstUtzen und begleiten Zielregionen bei der Erzielung nach-
haltiger Erfolge

Wir setzen unsere Pipeline-Strategie ein, um die Zielregion zu
fordern

Wir helfen beim Aufbau von Kompetenzzentren und regionalen
Cluster-Organisationen, um lokale Wertschdpfungsketten auf der
Grundlage lokaler Ressourcen zu schaffen

Wir bieten geeignete Partner, Technologien, Finanzierung und
kapitalisieren geschaftliches Wachstum

Unsere Experten beraten in rund 30 Technologie- und Geschdafts-
bereichen

Wir helfen den KMU bei der Ermittlung und Realisierung von
Geschaftschancen

Wir schaffen und vermitteln Geschaftsmaoglichkeiten fur KMU in
mehr als 70 Zielldndern

Wir bieten den KMU die Dienstleistungen an, die das Unternehmen
bendtigt, um erfolgreich in den Auslandsmarkt einzusteigen

Wir bilden FOhrungskrafte und Mitarbeiter in der Zielregion in Bezug
auf moderne Technologien und Geschaftsmethoden fur KMU aus

Wir suchen und vermitteln Personalressourcen fur KMU
Wir bieten Finanzierungskontakte an

Wir bieten Rechtshilfe an



Die “BlIlIG Wheel Pipeline-Strategie”

1. Wir beginnen mit dem Besuch eines Experten fUr Regionalentwick-
lung in der Zielregion, um ihr spezifisches Potenzial (Alleinstellungsmerk-
mal) als Grundlage fur die nachhaltige Entwicklung und gleichzeitig
Geschaftsmoglichkeiten zu analysieren

2. Wir veranstalten einen ,,Experten-Workshop*, um die Alleinstellungs-
merkmale der Zielregion herauszuarbeiten und erstellen dabei
,Challenge-Listen" und Projektideen.

3. Wir organisieren Delegationsreisen aus der Zielregion zum Besuch von
einschlagigen ,,Kompetenzzentren in Bayern

4. Wir fUllen den BIIG Wheel Virtual Market Place (VMP) mit Angeboten
(z. B. aus der Anfrageliste) der Zielregion, um fur die KMU ein Matching
zu ermdglichen

5. Unser VMP bietet daher Informationen zu Geschaftsmaoglichkeiten
und Projekte fUr Losungsanbieter (z. B. Unternehmen, Institute)

6. Wir fUhren in Deutschland Seminare Uber die Zielregion und ihre
Geschaftsmoglichkeiten durch

7. Wir bringen Losungssuchende und Losungsanbieter, Verkaufer,
Kaufer und Investoren im Matching-Prozess zusammen

8. Wir organisieren Delegationsreisen von Losungsanbietern in die Zielre-
gion mit Fokus auf potenzielle Kunden und Projekte vor Ort

9. Wir helfen somit, Geschaftsmoglichkeiten in erfolgreiche Geschdafte
zu verwandeln
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Die BIIG Wheel partnerschaftliche Struktur

BIIG Wheel
Couniry Manager

' 4

Experten

Strategische Partner Geo Datenbank

BIIG Wheel ist ein internationales Netzwerk, bestehend aus

Country Managern,
Experten,
Kompetenzzeniren und
Strategischen Partnern,

die durch eine digitale Plattform, dem BIIG Wheel Virtuellen Marktplatz
(VMP), verknUpft sind. Das schafft digitalen Zugang und Verbindung.

Der VMP basiert auf zwei Datenbanken:

unserer Firmendatenbank und
der GEO-Datenbank.



Die BIIG Wheel Country Manager

Unsere Country Manager (CM) decken mehr als 70 Lander ab. Die CM
haben in der Regel einen bilateralen Bezug zu Deutschland und dem
Zielland, z. B. doppelte Staatsburgerschaft oder Familie. Ein CM konzen-
triert sich im Allgemeinen auf ein Land.

* Die CM sorgen fuUr eine nachhaltige Beziehung zwischen der
Zielregion und den KMU.

* Die CM sind neutrale Botschafter sowohl fur den Losungssuchenden
als auch fur den Losungsanbieter.

Alle CM haben eine spezifische persdnliche Geschaftskompetenz. Sie
unterstUtzen sich gegebenenfalls gegenseitig durch inre spezifischen
Kompetenzen, falls es eine Situation verlangt.



Aufgaben der Country Manager

Das BIIG Wheel Management Team stellt in Kooperation mit dem
CM die ,,Pipeline-Strategie" im Zielland auf

Durch die ,,Pipeline-Strategie" werden die Missionen (Treffen, Work-
shops, Geschdaftsreisen) des CM festgelegt

Die Leitung von BIIG Wheel entscheidet im Einvernehmen mit dem
CM Uber geeignete Einsatze

Der CM unterstUtzt die strategischen Partner von BIIG Wheel und die
ZLielregion beim Aufbau von Kompetenzzentren und Cluster-Struk-
turen im Zielland

Der CM findet und begleitet Losungssuchende (z. B. Regierungsor-
ganisationen, Universitdten, Unternehmen) in und aus seinem Land

Der CM hilft, Losungssuchende und Losungsanbieter aus
Deutschland und aus seinem Land zusammenzubringen.



Die BIIG Wheel Experten

Um einen ,,Experten-Workshop* aufzusetzen, stellt BIIG Wheel Experten
zur Verfogung. In den Jahren haben wir hervorragende Experten en-
gagiert, die an unseren Workshops teilgenommen und Challenge-Listen

fUr Regionen entwickelt haben.

FUr unsere Kunden, insbesondere offentliche Institutionen, kdnnen
solche Experten einen groBen Nutzen schaffen. Sie decken die Themen

ab, fUr die Bedarf besteht.

BIIG Wheel stellt eine Vielzahl von Experten in den verschiedensten

Bereichen zur Verfugung:

* 4.0 Strategien

e Bergbau

e Chemie

e Fahrzeugbau

* Firmengrindung
 Gesundheit

e Hi-Tech

e Infrastruktur

e Kultur, Kreativitdt und Kunst

e Kur, Prdvention, Rehabilitation,

Betriebliches Gesundheits-
management

Landwirtschaft und ErnGhrung
Logistik
Luft- und Raumfahrt

Medizin, Krankenhaus, Akut-
medizin & Medizintechnik

Mobilitat

Qualifizierung

Recht und Steuern
Regionale Entwicklung

Tourismus, Medical Tourismus
und Gesundheitstourismus
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Die Kompetenzzentren

Kompetenzzentren (Competence Centers, CC) sind auf ein bestimmtes
Thema konzentriert. Sie werden von einer Zentrumsleitung gefuhrt, die
gemeinsame Dienste anbietet. Sie bestehen aus regionsspezifischen
Grundeinheiten, z. B. Bildung (akademisch und beruflich), Incubator
(Grundungsforderung), Kooperationsburos, Worker Space, Wohnen,
Forschung und Produktionsstatten for KMU.

Sie sind der Kern eines konkreten regionsspezifischen Clusters, der
basierend auf einer Ressource die spezifische Wertschdpfungskette
reprdsentiert, wie z. B. Landwirtschalft, Forstwirtschaft, Fischerei und
Bergbau. Neben den natuUrlichen Ressourcen kann es aber auch kunstli-
che Cluster-Zentren geben, wie z. B. ein groBes Ankerunternehmen.

Die Strategischen Partner

Zur Umsetzung der Pipeline-Strategie arbeiten wir mit Strategischen
Partnern zusammen. Diese haben jewells ihr eigenes Geschaftsmodell.
Die Zusammenarbeit wird individuell zwischen dem BIIG Wheel Man-
agement und dem Strategischen Partner vereinbart. Der strategische
Partner ist der primar angesprochene potenzielle Losungsanbieter.



Der Matching-Prozess

BIIG Wheel erzeugt regionale Partnerschaften (Industrialisierungspart-
nerschaften), um Geschaftsmdglichkeiten in der Zielregion zu schaffen.

Lésungssuchende erdffnen Geschaftsmaoglichkeiten fir KMU, die ent-
weder durch die Pipeline-Strategie erzeugt, durch den CM gefunden
oder durch den VMP angezogen werden.

Nachdem wir diese Mdglichkeiten (Solution Seekers) gefunden haben,
bieten wir sie Firmen und Experten an, die daran interessiert sein kdnnt-
en (Solution Providers).

Um Gelegenheiten in ein Geschaft zu verwandeln, gibt es diverse
Bedurfnisse, die BIIG Wheel erfUllen kann.

Das BIIG Wheel Management reprdsentiert das Pendant fur den CM zur
erfolgreichen ErfUllung seiner Mission.

Der VMP unterstUtzt das BIIG Wheel Management beim Matching von
Lésungssuchenden und Losungsanbietern (Matching-Prozess).
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Virtueller Marktplatz (VMP)

Der VMP ist eine digitale Plattform, die das BIIG Wheel Management
und CM beim Matching und bei der Geschdaftsentwicklung unterstUtzt.
Er basiert auf einer Firmendatenbank und einer GEO-Datenbank und
besteht aus 12 Geschdaftssegmenten:

Beratung in der Regionalentwicklung
Experten-Matching
Organisieren von Besucherprogrammen und Delegationsreisen

Aufbau von Kompetenzzentren, Wertschdpfungsketten und Cluster-
Strukturen

UnterstUtzung fur Start-ups und Spin-offs

Beratung fUr Qualifizierung (akademisch und beruflich) durch
Prasenz- und Fernunterricht

ErschlieBung von Personalressourcen
Business-Matching (Kauf, Verkauf, Projektbeteiligung)
UnterstUtzung bei der Projektfinanzierung

Rechts- und Steuerberatung

Managen regionaler und privater Projekte

Managen staatlich gefdérderter Innovationsprojekte



Country
Manager

BIIG Wheel
Moglichkeiten

e Regionale Entwicklung
e Finanzierung

e Experten

¢ Innovationen
und vieles mehr...

Strategische
Partner



Das BIIG Wheel Management

BIIG Wheel wurde 2019 von Hans-Joachim Heusler gegrundet, um eine
internationale Plattform zu schaffen, die in der Lage sein sollte, die

Art und Weise, wie Unternehmen heute agieren, zu gestalten und die
Verbindung zwischen Regionen zu verbessern. Als Unternehmer wissen
wir, dass der Schritt ins internationale Marktsegment der schwierigste
Wachstumspunkt fur kleine Unternehmen ist und viele Risiken birgt.

Unsere jahrelange Erfahrung und hohe Kompetenz sowie ein Netzwerk
von Verbindungen in vielen Branchen weltweit ermoglicht es uns, Un-
ternehmen weltweit zu férdern und ihnen erstklassige Betriebs-
maoglichkeiten zu bieten. Durch unsere ,,Pipeline-Strategie” prdsentieren
wir Marktchancen fur KMU, damit sie schnell, prdzise und erfolgreich in
komplexen Mdarkten tatig werden kdnnen.

Somit werden Marktlicken in Zielregionen gefullt und es entsteht fUr alle
Parteien ein Mehrwert. Als internationale Verbindungsplattform gestal-
ten wir gemeinsam mit erstklassigen KMU, Institutionen und Experten
hocheffektive, wirtschaftliche Win-Win-Losungen fur Regionen und
Unternehmen, sowohl national als auch international.

Hans-Joachim Heusler
CEO von BIIG Wheel

Hans-Joachim Heusler ist Rechtsanwalt mit vielen Jahren
Erfahrung im Staatsdienst, unter anderem in der Staats-
kanzlei und im Wirtschaftsministerium. AnschlieRend war er
Geschaftsfuhrer der Messe Munchen, danach von Bayern

2 International. Als CEO von BIIG Wheel ist er verantwortlich
fur die Unternehmensstrategie & Entwicklung sowie fur die
Beratung der Regionen bei der wirtschaftlichen Entwicklung.
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Michael Hackel
GeschdaftsfUhrer von BIIG Wheel

Michael Hackel ist Betriebswirt und Geschaftsfliihrender Ge-
sellschafter der Hackel Group und des HTS-Consulting.

Als Honorarkonsul der Republik Panama und Geschaftsflhrer
hat er Uber viele Jahre hinweg internationale Kontakte
geknUpft. In der Geschaftsfihrung von BIIG Wheel ist er ver-
antwortlich flr sdmtliche innerbetrieblichen Angelegenheiten.

Wilaiwan Pakkulnant Schroeder
Vizeprdasidentin von BIIG Wheel

Wilaiwan Schroder verflgt Gber einen vielfaltigen Hintergrund
und Berufserfahrungen in den Bereichen Hospitability Man-
agement, Education und Training. Sie hat jahrelange Arbeitser-
fahrungin einer internationalen Regierungsbehdrde und ist

an verschiedenen Arten von Geschéftsentwicklungsprojekten
beteiligt. Bei BIIG Wheel ist sie flir Marketing-, Hospitality- und
Education-Projekte zustandig.

Max Aschenbrenner
Vorsitzender der Gesellschaftlerversammlung
von BIIG Wheel

Max Aschenbrenner ist Jurist und hat langjahrige Erfahrung als
Rechtsanwalt (Fachanwalt fur Arbeitsrecht und Mediator) und
als Partner in verschiedenen international tatigen Kanzleien. Als
Honorarkonsul des Kénigreichs Norwegen hat er (iber die Jahre
ein breites Netzwerk in Politik und Wirtschaft aufgebaut, vor
allem in skandinavischen Landern. Bei BIIG Wheel verantwortet
er neben juristischen Themen auch organisatorische Aufgaben
und Personalfragen.




lhre Notizen

[0-Dos:

1. Herrn Hickel wegen Projekt kontaktieren
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BiiG WHEEL

lhre Ansprechspartner:

Hans-Joachim Heusler
T.: 00 49 177 8214042

E.: hans-joachim.heusler@biigwheel.com

Michael Hackel
T.:00 49 151 11545798

E.: michael.haeckel@biigwheel.com

BIIGWheel GmbH
Untermarkt 3,
D-82515 Wolfratshausen

T.: 00 49 (0) 8104 908600
E.. info@biigwheel.com

www.biigwheel.com



